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GRANI & PARTNERS: 

standardizzazione, crescita e 

sinergia

Featured Partner

Grani & Partners è un’azienda italiana leader nei settori di: Loyalty & Fidelity, Promozione, Family Restaurant, 

Partwork, Edicola e Toy, con una produzione di oltre 2 miliardi di gadget in circa 30 anni di attività. Attraverso 

consolidate competenze professionali e produttive, di marketing e licensing l’azienda ha saputo produrre su 

vasta scala soluzioni e idee di progetto calibrate sulle specifiche esigenze dei clienti. Grani & Partner 

collabora con i maggiori players mondiali.

Infine, la visione commerciale e imprenditoriale del management ha guidato l’azienda a trasformarsi, a

innovarsi costantemente: dalla produzione all’organizzazione delle risorse. Per stare al passo con questa

trasformazione organizzativa e digitale, hanno adottato SAP Business One. Un ERP che hanno sentito come

uno strumento capace di seguire la strategia aziendale e la volontà di crescita. Infatti, da poco Grani &

Partners è entrata nel Gruppo Promotica, con il quale sta condividendo i processi aziendali grazie a SAP

Business One. L’interconnessione dati tra le aziende ha facilitato la gestione integrata delle risorse e dei

processi aziendali, quest’ultimo punto, infatti, è un elemento chiave per supportare i workflow di lavoro. SAP

Business One oltre ad aggregare una moltitudine di dati, derivanti dalle varie aree aziendali, ha permesso di

standardizzare e automatizzare i modelli di lavoro, questo permette al management di valorizzare al meglio

le risorse umane e assecondare la necessità di innovazione continua che il mercato esige.

Il futuro per Grani & Partners è nell’innovazione a tutto tondo.
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“Innovazione è la parola chiave per un’azienda: sapersi

innovare è tutto! Per noi aver scelto SAP Business One è

stato naturale all’interno di una strategia di crescita e

innovazione”.

Enrico Grani, AD, Grani & Partners.

Featured solutions

SAP Business One

Necessità gestionali

• Per la crescita serviva uno strumento adeguato

• Si aveva la necessità di standardizzare i processi per seguire la strategia di crescita

• Si voleva un ERP che sapesse integrarsi con altri sistemi informatici in maniera rapida

Perché SAP Business One e Var One

• SAP Business One è una soluzione SAP riconosciuta e internazionale, usata dai maggiori

player

• Var One ha dei consulenti professionali e competenti che hanno avuto la determinazione di

indicare le adeguate tecnologie per la crescita e innovazione aziendale

• SAP Business One era una scelta naturale, un ERP affidabile e consolidato

Obiettivi raggiunti

• Si ha una maggiore organicità dei dati che permette di governare le varie business unit

• Ottima scalabilità lavorativa e delle informazioni

• Analisi e report in tempo reale e univocamente

• Rapida integrazione con altri sistemi

GRANI & PARTNERS: strategia e innovazione con SAP Business 

One per la crescita aziendale

Featured Partner
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GRANI & PARTNERS S.P.A.

https://www.graniepartners.com/

Via Dell’Artigianato, 25

41030 Bastiglia (MO )Italy

Settore

Fabbricazione di altri 

articoli nca

Dipendenti

34

Fatturato

23M €

Prodotti e Servizi

Promozionale

+2 MLD
Di gadget prodotti in 

quasi 30 anni di attività 

6000mq
Superficie aziendale

1000mq
Superficie show-room dove 

sono esposte le collezioni 

prodotte negli anni

https://www.sap.com/corporate/en/legal/terms-of-use.html
https://www.graniepartners.com/

